
 

 

Stellenangebot Nr. BC18-02-12 
Region: PLZ Raum 5, NRW 

 

Regionaler Vertriebsleiter / Niederlassungsleiter (m/w)  
Techn. Dienstleistungen B2B Industriekunden 

 

DAS UNTERNEHMEN 
Unser international erfolgreicher Mandant zählt mit über 2000 Mitarbeitern in Deutschland in 
seinem Bereich technischer Dienstleistungen für Industriekunden zu den führenden 
Anbietern. 

 

DIE POSITION 
Sie steuern Ihre Vertriebsregion in der Funktion als Niederlassungsleiter vom Standort Köln 
und verantworten den wirtschaftlichen Erfolg Ihres Profitcenters. Als leidenschaftlicher 
Vertriebsprofi entwickeln Sie die Geschäftsbeziehungen zu namhaften 
Industrieunternehmen aktiv weiter und führen Ihr Team qualifizierter Salesmanager in der 
Bestandskundenbetreuung und in der Neukundenakquise zum Erfolg. Sie nutzen Ihren 
Gestaltungsfreiraum für die Entwicklung und Umsetzung regionaler Vertriebsstrategien und 
den kontinuierlichen Ausbau der Niederlassung. Ihre Mitarbeiter führen Sie dabei 
zielorientiert, mit Verantwortung und Begeisterung. 
Die attraktiven Rahmenbedingungen überzeugen und entsprechen der Bedeutung der 
anspruchsvollen Position und des Unternehmens. 

 

DIE QUALIFIKATION 
Sie haben erfolgreich ein technisches oder betriebswirtschaftliches Studium (Uni/FH) 
abgeschlossenen und verfügen über mehrjährige B2B-Vertriebserfahrung im technischen 
Umfeld. Als Führungskraft haben Sie bereits erfolgreich Vertriebsteams zum Erfolg geführt 
und bringen u.a. auch Erfahrung in der Personalauswahl mit. Branchenerfahrung im 
Geschäftskundenvertrieb bzw. im Industriekundengeschäft für technische Dienstleistungen 
ist vorteilhaft, aber nicht zwingend erforderlich. 
Sie überzeugen mit Sozialkompetenz, Kommunikationsstärke und Verhandlungsgeschick. 
Als begeisterungsfähige Persönlichkeit und unternehmerisch denkender Teamplayer 
verfolgen Sie mit hoher Motivation die Umsetzung der gemeinsam festgelegten Ziele. 

 

DIE BEWERBUNG 
Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihrer 
Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen Eintrittstermins ausschließlich per E-Mail als 
Dateianhang an Volker Behlmer, der Ihnen Diskretion zusichert und für telefonische 
Vorabinformationen auch außerhalb der üblichen Bürozeiten gerne zur Verfügung steht. 
Sperrvermerke werden selbstverständlich strikt beachtet. 
 

Behlmer Consult Personalberatung 
Am Schlehdornbusch 20 
27777 Ganderkesee (bei Bremen) 
www.behlmer-consult.de 

 
Volker Behlmer 
Tel. 04221 – 98 1 99 60 
v.behlmer@behlmer-consult.de 

 

http://www.behlmer-consult.de/
mailto:v.behlmer@behlmer-consult.de

